
资润实体，破解企业融资难题

今年 4月，衢州东巨康光电科技有限公司传来捷
报，这家曾为国际品牌代工的企业，如今手持印度BIS
认证证书，完美实现“技术跃迁”。其自主研发的柔性
显示屏产品在今年一季度对印度、印尼等国的出口
额实现 37%的同比增长，交出了一份亮眼的成绩
单。“从衢州厂房到雅加达展台，我们的柔性显示屏
成功闯出了一条‘出海路’。”企业负责人刘建文的
话语中透着底气。

而这份底气源自民泰银行衢州分行的专项金融
支持。今年年初，印度、印尼同步升级液晶模组能
效标准，“东巨康”虽握有技术储备，却面临原材料
采购缺口。更棘手的是，印尼盾汇率月波动超 3%，
订单实际利润可能被汇兑损失吞噬。“印度客户的百
万片显示屏订单就在眼前，而原材料采购资金缺口
达500万元。”刘建文眉头紧锁。

关键时刻，民泰银行衢州分行专项金融服务小
组带着融资方案上门了。针对企业“浙江省重大产
业项目”资质，该行突破传统抵押贷款的限制，在
原有的500万元技术改造贷款基础上，追加500万元
纯信用授信，利率优惠 20%。金融活水激活了 13条
扩能生产线， 0.25 毫米超薄模组良品率提升至
98%，柔性屏月产能突破 50万片，2025年企业预计
全年东南亚市场营收突破1.5亿元。

针对中小微企业融资渠道单一、缺乏足额有效
抵押物、融资成本隐性偏高等痛点难点，衢州各银
行机构坚持问题导向，探索突破中小微企业融资堵
点，创新金融产品、优化服务机制。杭州银行衢州
分行构建“评估专业化、流程便捷化、成本普惠
化”的知识产权融资服务体系，提供差异化贷款定
价，如以商标质押降低企业融资成本，推动创新要
素向知识产权密集型产业集聚。台州银行衢州分行

积极接入人民银行中征应收账款融资服务平台，构
建“场景化+数字化”模型，针对企业垫付工程款导
致的资金压力，量身定制中征应收账款质押融资方
案，解决了企业材料采购和人工工资支付的问题，
保障了工程顺利竣工验收。

信架金桥，聚力产业转型升级

3月7日，在衢州市衢江区上方镇工业功能区的
衢州顺天钙业有限公司的厂区内，一辆辆装载着高
活性氧化钙等产品的大型运输车整装待发，准备前
往全国各地的化工企业、环保企业。

“企业技改后，产值超亿元，同时，万元工业增
加值能耗下降 55％左右。”该企业负责人雷胜峰介
绍，企业还与浙江理工大学研制开发反射隔热功能
性建筑涂料、多功能性腻子粉装饰材料以及石膏基
自流平替代水泥找平等新产品，进一步延伸了产业

链，大幅提高了产品的附加值，市场的覆盖面也逐
步推广到全国各地。“这离不开衢江农商银行的贷款
支持。”雷胜峰说。

衢江区上方镇石灰石资源丰富，是全国闻名的
“碳酸钙之乡”。经过多年努力，当地做好“加减
法”，走出了一条产业转型、生态富民之路。衢州顺
天钙业有限公司为进一步做强做优，启动企业技改
项目，需要投入 7000万元资金。衢江农商银行上方
支行客户经理了解情况后，立即上门做贷款调查，
并在一周之内完成了1000万元“抵押+信用”组合贷
款的授信调查、审批、放款全流程。“技改顺利完
成，我真诚地感谢衢江农商银行。”雷胜峰说。

去年5月，企业业务扩大到了长三角地区，雷胜
峰想购置 10 台大型运输车，但由于资金回笼周期
长，资金有些吃紧。雷胜峰又找到了衢江农商银行
上方支行，客户经理了解到该企业是省级专精特新
企业后，又增加了500万元的纯信用贷款。

衢州金融监管分局指导辖内银行机构以“资金
链”赋能“产业链”，以金融服务靶向发力催化技术
破茧、产业升级。温州银行衢州分行创新推出“流
动性支持组合拳”，动态掌握企业订单周期、原料采
购规律、技术升级需求等关键要素，通过短期流贷+
银票组合匹配企业旺季备货、订单激增的周期性需
求，实现金融资本与产业升级的精准共振。浙商银
行衢州江山支行落地无还本续贷业务，针对制造业
企业全生命周期发展需求，建立“孵化帮扶—成长
培育—成熟护航”三级服务体系，创新建立中型企
业续贷评估模型，构建“线上审批+线下尽调”双轨
机制，有力地支持了江山市“加快行业设备更新技
术改造”专项行动。

融汇百川，构建多元服务生态

今年年初，浙江万康卫浴有限公司凭借过硬品

质斩获大额欧洲订单，却面临产能不足与流动资金
短缺的双重压力。“新增设备、采购原材料需要 200
多万元，自筹之外仍有80万元缺口。”企业负责人沈
虹回忆，若无法及时扩产，不仅订单交付受阻，更
可能失去欧洲市场的长期合作机会。

开化农商银行走访得知企业困境后，迅速响
应，第一时间与企业负责人取得联系。通过细致沟
通，深入了解企业生产经营现状、订单规模以及资
金需求详情。随即组建由客户经理、风控专家构成
的专项服务小组，并联合浙江菇联融资担保有限公
司，实地考察企业生产车间、仓储物流等关键环
节，全方位评估企业的综合实力与发展潜力。

基于充分调研，开化农商银行快速为企业量
身定制“融情相伴贷”金融服务方案。仅用 3个工
作日便高效完成从资料收集、风险评估到贷款审
批的全流程工作，80 万元贷款资金及时发放至企
业账户。

“多亏了开化农商银行的高效服务和这笔关键
钱，让我们能按时完成订单，保住了欧洲客户的信
任！”如今，企业新增设备已投入运转，生产线上卫
浴产品正陆续打包发往欧洲。“贷款不仅解了燃眉之
急，更让我们有底气拓展海外市场。”沈虹介绍，凭
借这笔资金，企业提前 30天完成订单交付，同时与
3家欧洲经销商达成长期合作意向。

在衢州，银担合作、银租合作等多元金融服务
支持企业发展的案例遍地开花。截至3月末，招商银
行衢州分行通过租赁业务、招银理财子业务、信托
等表外业务累计从市外引入资金27.51亿元，切实解
决了企业面临的资金、设备、研发等多方面难题。
稠州银行开化支行与浙江菇联融资担保有限公司签
订《银担“总对总”担保业务合作协议》，持续深耕
银担“总对总”担保业务合作项目。衢江农商银行
打造产业链“金融管家”服务模式，重点为企业提
供开户、代发工资、社保及其他代扣代缴等基础服
务，还代理了企业工商登记注册服务，截至8月末今
年新开立对公账户 1198户，受理企业各类高频服务
事项324件。

金融活水润泽制造 小微企业动能澎湃

衢江农商银行上方支行客户经理在衢州顺天钙业有限公司做贷款调查。 郑晟 朱柳健 摄

民泰银行衢州分行专项金融服务小组为东巨康
企业负责人讲解授信方案。

开化农商银行专项服务小组在浙江万康卫浴有
限公司生产车间考察。 冯珅玮 摄

水稻田里的“稳定器”

金秋时节，秋粮收购工作稳步进行，湖州市德清
县中心粮库一派繁忙景象。运送稻谷的车辆排成长
龙，抽样、质检、过磅、入库流程井然有序，农户们脸上
洋溢着丰收的喜悦。

德清县粮食收储公司财务部门负责人沈颖介绍：
“今年以来随着县内土地整治工作的火热推进，耕地
面积得到了有效的增加，粮食收购量较往年有较大的
提升，收购资金量大时间迫切。”

农发行德清县支行作为唯一的一家粮食政策性
银行，服务国家粮食安全是立行之本。为确保每一颗
秋粮都能收购入库，保障农户的基本权益，提升种粮
积极性，客户经理汪佳卉及时与县粮食收储公司联
系，协同企业工作人员对德清县各地农户进行走访，充
分了解今年晚稻产量。他们了解到，今年除订单内收
购，订单外收购晚粳谷大约额外需要8000吨。该行扩
增最大限额贷款金额至5000万元，确保能够收购全部
粮食。

粮库内，完成卖粮的农户开心地说：“感谢政府及
农发行对种粮户粮食收购资金的保障。原本以为今
年粮食产量大幅上升，会影响自己卖粮，谁成想都卖
完了，价格也是按照往年的标准。”

百合园里的“农业梦”

在金秋送爽的收获季节，走进长兴县的百合种植
基地，映入眼帘的是一片繁忙景象。农户们正忙着采
挖、分拣、包装饱满硕大的百合，脸上洋溢着丰收的喜
悦。这片 300亩土地的主人正是当地有名的“百合大
王”戴发其。谁能想到，几年前，他还只是一个守着几
亩薄田的传统农户，而如今他的百合产业年收入已突
破百万元。

“一直就想搞规模化种植，但承包 300亩土地、购
买优质种球、添置农机具等启动资金就像一座山，把
我拦在了梦想外面。”戴发其回忆创业初期的艰难时
不禁感慨。规模化、现代化农业前期投入巨大，不仅
是戴发其遇到的难题，也是无数渴望扩大生产的新型
农民面临的共同瓶颈。

转机来自于金华银行长兴绿色支行开展的“整村

授信”及“深耕乡村”金融支农活动。客户经理宋莉主
动上门，深入田间地头摸排融资需求。了解到戴发其
的情况和困境后，基于他的承包合同和项目前景，专门量
身发放了一笔期限灵活、利率优惠的涉农贷款50万元。

“真没想到贷款这么快就能下来，利率还有优
惠。这笔钱真是雪中送炭，让我能把所有规划一下子
都落地了！”拿到贷款的戴发其第一时间支付了土地
租金，购入了大批良种和现代化灌溉设备，他的百合
产业蓝图终于迈出了关键的第一步。如今，这 300亩
百合基地年产值惊人，纯利润达到百万元，戴发其成
了名副其实的“百合大王”。更重要的是，他的成功带
动了周边村民共同致富。

葡萄园里的“致富果”

走进位于德清县乾元镇的天醇葡萄园，空气里都
弥漫着醉人的果香。藤架上，一串串“阳光玫瑰”葡萄
如翡翠缀玉，晶莹剔透，果农丁建水正穿梭其间，脸上
洋溢着掩不住的喜悦。“郭经理，快来看看今年的果
子！”丁建水老远就认出了熟悉的身影，热情地招呼
着，“这批阳光玫瑰的甜度都超过20了！”

这份丰收的甜蜜，背后有着一段银农携手的故
事。年初，丁建水还在为资金问题发愁。德清农商银
行乾元支行的客户经理郭旭涛在一次日常走访中敏
锐地发现了他的困境。

“当时丁师傅指着这片地说想扩建，但说到资金
时明显底气不足。”郭旭涛回忆。他仔细勘察了园区

后对丁建水说：“丁大哥，您这果园经营得这么好，正
好符合我们支持新型农业主体的信贷政策。我们可
以为您量身定制一个贷款方案。”

很快，70万元的贷款授信办下来了。拿到资金
时，丁建水激动地说：“真没想到这么快就批下来了！
这下园棚改造的钱有了着落，采收季请人工的钱也不
用发愁了。”

走在丰收的葡萄园里，郭旭涛仔细查看着葡萄的
长势：“丁大哥，看来今年又是一个丰收年啊。最近销
售情况怎么样？”

“好得很！”丁建水笑得合不拢嘴，手里拿着刚打
印出的销售报表，“光是这个季度，批发商的提前预订
量就超过了2万斤，比去年整整多了10%，这都要感谢
你们的‘及时雨’啊！”

今年以来，德清农商银行已为周边葡萄种植农户
发放了贷款超 350万元。该行相关负责人表示，接下
来还将继续支持新型农业经营主体，以源源不断的金
融活水灌溉希望的田野，与万千农户共赴一个又一个
的丰收之约。

黄桃园里的“及时雨”

“90后”青年周玲雅是一位返乡创业的“新农人”，
在故乡的土地上，她凭借一颗颗金黄饱满的黄桃开辟
出一条充满甜蜜的创业之路。

“看着满树果子一天天长大，我却连买有机肥的
钱都凑不齐，急到夜里偷偷哭。”周玲雅回忆。创业之

路从来都不是坦途，引进优质树苗需要一笔不小的开
销；租赁适宜种植的土地，又是一项固定支出；购买有
机肥料，更是保障黄桃品质的关键投入……每一步，
都得真金白银砸进去。眼看果园到了精细化管理和
扩大生产的关键期，周玲雅却遭遇了资金链断裂的困
境。“当时真的觉得天要塌了，只要再给我五万块，就
能撑过这道坎。”周玲雅说。

就在周玲雅一筹莫展之际，湖州银行得知了她的
难处，工作人员第一时间深入果园进行实地调研。“我
们仔细查看了黄桃的长势，也向小周详细了解果园的
经营模式和未来规划。”湖州银行客户经理毛婵佳说，

“周玲雅的果园虽然起步不久，但思路清晰、品质把控很
到位，前景十分看好。”经过全面、审慎的评估，湖州银行
运用“绿色小微快贷”产品，从贷款申请、资料审核到最
终放款全流程线上处理，现场为周玲雅授信100万元。

“真没想到，贷款能这么方便快捷，就像是为我们
量身定做的一样！”周玲雅感慨。这笔贷款宛如一场

“及时雨”，精准地解决了周玲雅的燃眉之急，助力她
的果园顺利推进精细化管理和生产扩张，也为这条

“甜蜜事业”之路注入了新的希望。
秋收的故事，是汗水与喜悦的交响，更是金融与

“三农”深度融合的画卷，金融活水滋润着土地上的每
一位耕耘者。湖州金融监管分局相关负责人表示，下
一阶段将引导银行机构聚焦农业经营主体的实际需
求，持续创新金融产品，优化金融服务，加大对农业生
产的信贷支持力度，共同绘就“农业强、农村美、农民
富”的和美图景。

德清农商银行客户经理深入葡萄园，与种植户细致交流成本投入、市场价格与销售渠道，为精准注入金融活
水掌握第一手资料。

湖州银行工作人员下沉一线，采集农户在成本、
产量、销售等环节的一手信息，建立动态台账，为农户
提供更优质的金融服务。

农发行德清县支行实地走访各粮库，了解今年的
收粮进度、价格及品质情况。

金融活水润沃土 守护秋收好“丰”景
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金秋时节，稻浪翻滚，大地铺金，处处洋溢着
丰收的喜悦。湖州金融监管分局认真贯彻落实
浙江金融监管局关于扎实做好2025年“三农”金
融工作要求，迅速行动，抢抓秋季关键农时节点，
推动辖内银行机构提前谋划部署。

湖州银行业聚焦农业生产资金需求“黄金
期”，加大信贷支持和服务保障，全力护航秋收
秋种，助力农业发展、农民增收。截至 8 月末，
湖州辖内涉农贷款余额 66.15亿元，较年初增加
3.8亿元。

通讯员 范月琳 梅园 本报记者 蔡家豪

小微企业是国民经济的“毛细血管”，支持小
微企业发展是激发市场活力、推动经济高质量发
展的重要举措。国家金融监督管理总局浙江监
管局贯彻落实《关于做好2025年小微企业金融服
务工作的通知》要求，创建支持小微企业融资协
调工作机制，成立小微企业融资协调机制专
班。在浙江金融监管局的统一部署下，衢州金融
监管分局组织开展“千企万户大走访”行动，做好

“普惠金融”大文章。截至8月末，衢州各银行机构
累计授信1526.49万元，惠及小微企业59732户次。

衢州金融监管分局锚定“工业强市 产业兴
市”战略目标，聚焦破解小微制造企业“融资难、
融资贵、融资慢”难题，推动辖内银行机构掌握企
业实际需求、立足企业发展痛点，构建多层次、差
异化、全周期的金融服务体系，以金融活水精准
滴灌助力衢州制造新未来。

通讯员 徐谙 周宇璐 本报记者 郑谦


