
2025年上半年，比亚迪再度成为A股市场的
“研发投入之王”，与此同时，营收利润再创新
高，业绩实现稳健增长。

比亚迪 2025年半年报显示，上半年公司实现
营业收入 3713亿元，同比增长 23%；归母净利润
155亿元，同比增长14%，各项核心经营指标均创
历史新高。比亚迪业绩增长的背后，关键是汽车
销量稳健增长。2025年前七个月，比亚迪全球销
量249万辆，同比增长27.4%，其中比亚迪乘用车
及皮卡海外销量55万辆，同比增长超130%，销量
已超去年全年，并在意大利、土耳其、西班牙、
巴西等多个国家新能源销量第一。高端品牌增长
同样亮眼，方程豹、腾势、仰望三大品牌 2025年
上半年销量累计销售16万辆，同比增长超75%。

比亚迪快速增长的不二法门，是通过持续不
断的研发投入，打造出众多颠覆性技术。今年上
半年，比亚迪研发投入高达 309亿元，同比增长
53%，这一数字不仅比同期净利润高出一倍，更

在A股市场中独占鳌头。比亚迪在2024年便以542
亿元的研发投入，首次加冕 A 股年度“研发之
王”。对于比亚迪而言，研发投入高于净利润已经
是常态，在2011年至2024年的14年间，比亚迪有
13年的研发投入超过了当年的净利润，截至目前
累计研发投入超过2100亿元。

与国内主流车企相比，比亚迪的研发投入优
势更加明显。从已公布 2025年半年报的国内主流
车企来看，如吉利控股上半年研发费用 147 亿
元，长城汽车研发投入为 60亿元、理想为 53亿
元、小鹏为 42亿元，比亚迪一家的研发投入几乎
等于 4家车企之和。巨额的研发投入也让比亚迪
迎来了技术大爆发。今年上半年，比亚迪推出了天
神之眼辅助驾驶系统、超级e平台兆瓦闪充、灵鸢
车载无人机系统等颠覆性技术，持续引领行业技
术变革。

今年 7月，比亚迪在全球率先实现了媲美 L4
级的智能泊车功能，并承诺对中国市场所有天神

之眼车辆在智能泊车场景下的安全及损失全面兜
底，充分体现了比亚迪对技术的自信和对消费者
负责的态度。其发布“全民智驾”战略后仅半
年，搭载天神之眼辅助驾驶系统的车型销量就已
超120万辆，使得比亚迪成为智驾车型销量最高的
中国车企，天神之眼也成为中国市场装车量最大
的辅助驾驶系统。

在专利方面，比亚迪同样表现出色。强势包
揽了中汽信科权威近日发布的《全球汽车新能源
技术中国专利授权量排名》《全球汽车混合动力技
术中国专利授权量排名》以及《全球汽车纯电动
技术中国专利授权量排名》三大榜单榜首，彰显
其在新能源汽车技术领域的深厚积累和强劲研发
实力。

比亚迪以持续不断的研发投入和一系列颠覆
性技术，不仅稳固了其在 A 股市场的“研发之
王”地位，更为新能源汽车行业的发展树立了新
标杆。 本报记者 王增益
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【汽车】

2025年，中国的新能源车大六座 SUV市场可
谓是百花齐放，也将成为六座 SUV 车型上市大
年。其中 20 万元级经济车型有望形成新蓝海市
场，为市场扩容，而 30万元以上的高端车型可能
成为红海市场，面临激烈竞争。

相关数据显示，2025年上半年，国内中大型
SUV （含燃油、纯电、插混、增程） 累计销售约
120万辆，同比增长 28%，占 SUV总销量的 22%，
其中超 70%的销量来自六座车型。其中大六座
SUV与MPV的客户群有重叠，这与二孩政策带来
的家庭结构变化密切相关。相比 MPV，大六座
SUV在越野性能、技术路线选择以及整体品质方
面具有明显优势，这使其在细分市场中保持着独
特的竞争力。

而在近期，市场上的汽车品牌扎堆上新，蔚
来三代ES8降价12万元重塑信心，问界M8纯电增
程同价搅局，乐道L90以 17.98万元租电价颠覆市
场；混动阵营风云T11续航1400km，极氪9X网友
戏称“杭州湾库里南”，银河M9三排可躺平预售
已破4万辆。

纯电大六座

乐道 L90，它的长宽高分别是 5145×1998×
1786mm，轴距 3110mm，中创新航的 85度三元锂
电池，900V平台，最大纯电续航 602公里，定位
大型六座SUV，也有七座版本。

这次蔚来乐道给出非常有诚意的价格——
26.59万元起，租电方案为 17.98万元起，即可拥
有一个车长超过 5.1米、轴距 3.11米、蔚来的品
质、可以换电、900V架构、240L超大前备箱的大
六座 SUV，由此很多消费者认为这价格的蔚来系
大 6 座“很香”，甚至该车型也带动了乐道旗下
L60车型的销量。有网友甚至表示，这次乐道L90
能否成功也直接会影响到蔚来的整体状况，可见
乐道L90这款车型的市场重要性。

问界M8的纯电版，长宽高分别为5190×1999×
1795mm，轴距3105mm，用的宁德时代100度的三
元锂电池，800V平台，CLTC纯电续航最高705公

里，定位大型SUV。
通常而言，同一个车型纯电的价格会比增程

高一些，因为电池成本相对更高，但是问界M8纯
电和增程除了入门的Max+长续航比增程略贵外，
其他两个配置的纯电和增程价格竟然一模一样，
这意味着华为也想来分纯电大六座SUV一杯羹。

蔚来全新第三代 ES8，长宽高分别是 5280×
2010×1800mm，轴距3130mm，宁德时代三元锂电
池，102度电，900V平台，CLTC纯电续航 635公
里，定位也是中大型SUV。

目前市场关注度高的原因是全新ES8用的是
蔚来NT3.0平台，跟ET9一致，标配 102度电池，
之前网友吐槽蔚来的竖向屏幕、没有彩电、空间
局促这次全新 ES8 全部改了，但是预售价只要
41.68万元，比原来老款ES8的 100度电池版本价
格低了接近 12 万元。如果正式上市价格预计 40
万元左右，如果采用蔚来租电租用服务，售价预
计 30 万元以内，三代ES8让很多人对蔚来重新有
了信心。

混动大六座

风 云 T11 的 长 宽 高 分 别 是 5205 × 1998 ×
1800mm，轴距 3120mm，定位大型 SUV，被称为

“芜湖路虎”的增程旗舰，由于其1.5T发动机只做
发电用，纯电续航预计超过200公里，综合续航预
计在 1400公里，外观看着比较魁梧，内饰是一体
式30寸6K分辨率的屏幕，没有缝隙，视觉效果比
较夸张，还配备了辅助驾驶、零重力座椅、冰
箱、彩电等配置。

极 氪 9X， 其 长 宽 高 分 别 为 5239 × 2029
（2019） × 1819mm， 轴 距 为 3169mm， 定 位 大 型
SUV。该车型有两个点值得关注，一个是大气豪
华的外观设计，有着“杭州湾库里南”的名号；
另外一个是搭载浩瀚超级电混，支持900V混动高
压架构的混动系统，其电池是70度的6C混动专用
电池，CLTC 纯电续航可达 380 公里，0~100km/h
加速时间 3 秒级。目前极氪 9X 已经发布预售价
格，47.99万元起，预计本月正式上市。

银 河 M9， 长 宽 高 分 别 为 5205 × 1999 ×
1800mm，轴距为 3030mm，定位中大型 SUV，目
前预售价区间为 19.38 万元~25.88 万元，订单已
经破 4万辆，市场反馈积极，也将会在本月正式
上市。

银河M9比较亮眼的是动力系统，比较遗憾的
也是动力系统，1.5T涡轮增压发动机+3电动机组
成的插电式混动系统，其中 1.5T发动机的最大功
率 120kW，这个发动机的功率和星耀 8EM-P是一
样的，甚至是18.4度的电池也和星耀8 EM-P一模
一样，纯电续航只有 85公里，预售价 19.38万元
起，高配车型是 41.46 度电两种容量电池组，
CLTC纯电续航里程有 170公里和 185公里 （不同
配置不一样），综合续航超过 1500km，0~100km/h
加速时间4.5秒，百公里馈电油耗4.8L，对于这么
大尺寸的车来说，这个馈电油耗表现还不错。

行业竞争日趋白热化

随着更多背景各异的车企涌入该市场，覆盖
极宽的价格带，这一细分市场爆发的核心底层逻
辑发生了变化。

大六座 SUV需要在空间优化、智能化配置和
乘坐舒适性等方面持续提升，以满足消费者日益
增长的需求。要保持长期竞争力，车企也需要在
产品力和服务力上双管齐下，同时避免过度价格
竞争，确保有足够资源投入技术研发。虽然在汽
车行业里有“得 SUV者得天下”的说法，但 SUV
市场里也有目标更精准的家庭细分市场。不同消
费群体的需求差异决定了市场将保持多元化发展
态势。车企需要准确把握用户需求变化，才能在
竞争中保持优势。

大六座 SUV的长途出行场景，对于车企在电
耗、续航、空间利用率、补能便利性、智驾水平
等方面提出了更高的要求，需要车企根据自身
技术能力和现有资源，在多个维度间进行权衡
取舍。满足到消费者真正痛点的产品定义与有
竞争力的产品定价，或对市场份额起到更关键的
作用。 本报记者 王增益

大六座SUV市场百花齐放
新势力车企贴身肉搏竞争白热化

面对新能源时代的到来，作为北欧豪华品牌代表的沃
尔沃也开始有了新行动。诞生于 SMA超级混动架构的全
新XC70，就可以看作是沃尔沃的诚意之作。近日，在成都
世纪城国际展览中心，作为豪华品牌阵营首款超级混动车
型的沃尔沃全新XC70全球首发并正式开启预售，预售价
29.99万元~32.99万元。

全新XC70为了契合主流消费者的选车诉求，可谓是
下足了功夫。符合用户需求的前提下，又服从沃尔沃品牌
的理念，成为了亮点所在。沃尔沃全新XC70的智能座舱
不追求过度的功能堆砌，更强调清晰准确地为用户服务。
比如说它的中控屏上采用极简线构设计，用精准清晰的线
条将功能需求可视化，让驾驶者可以一眼获取信息，而不
会因为屏幕花哨而分心。还有像场景助手，用户可以自己
DIY不同命令，除了原车提供的下班回家、极速清凉等场景
以外，用户还可以根据自身需求对场景进行个性化的编
排，以此带给全新高度个性化的智能体验。

全新XC70的驾驶辅助能力，提供主流的智能泊车、
NPA智能领航辅助在内的高阶功能，同时均支持OTA升
级。在辅助驾驶系统层面，沃尔沃全新XC70亦是兼顾了
智能与安全。NPA 智能领航辅助系统可以帮助驾驶员
0~150km/h全速域轻松驾驶，足以应对避让大车、超越慢
车、上下匝道及弯道调速等长途高速场景。就拿NPA智能
领航辅助系统来讲，装备激光雷达、5颗毫米波雷达和多摄
像头等硬件配置，能够达到覆盖0~150km/h全速域的水平，
长途驾驶的场景下，可以自主完成超越慢车、上下匝道和
避让大车等动作，让行车变得更为轻松惬意，行车安全性
也得到了进一步保障。重点是沃尔沃的整个辅助驾驶系
统并没有选择常见的开源免费 Linux，而是采用了专为高
实时性、高可靠性、高安全性场景开发的商业操作系统
——黑莓QNX系统。另外，沃尔沃对辅助驾驶的理念始终
是安全，其更注重的是在功能性和人情味之间找到一个平
衡点。比如在使用时，如果车辆感受到用户有意愿介入操
控，系统就不会“跟你抢”；反之，当用户不介入的时候，车
辆又会快速接管。 本报记者 孙侠

安全智能 沃尔沃全新XC70首发

随着人工智能在全球范围内不断演进，其在传统行业中的落
地实践成为业界关注重点。无论是能源、电力，还是制造、政务等
基础行业，AI应用正在从算法试验走向系统集成与业务融合，这
一转变对技术人才的能力结构提出了新要求：既要理解前沿算法，
也要具备工程视角，更要熟悉行业需求。

江浩南便是在这一趋势下成长起来的一位技术践行者。他在
加州大学圣地亚哥分校（UCSD）完成计算机科学专业的本硕连读，
系统接受了计算机体系结构、机器学习、自然语言处理、机器人学
等方面的训练。他的学术兴趣聚焦于人工智能与系统工程的交叉
点，强调将AI算法融入复杂工程系统并解决实际问题。

从系统思维出发：技术解决方案更“接地气”

在UCSD的学习中，江浩南接受的是偏“系统导向”的训练方
法。他所参与的课程项目往往要求团队基于实际资源限制完成软
硬件协同开发，这种工程化要求培养了他整体思考技术问题的习

惯。他意识到，在实际项目中，AI模型的准确率只是起点，最终能
否嵌入现有流程、提升效率、降低成本才是关键。

自 2020年起，江浩南以远程形式参与国内多个行业项目，涵
盖企业信息系统、智能客户服务工具、自动化工单平台等方向。在
某项目中，他参与开发了一个基于自然语言处理的工单智能助手
系统，实现了用户请求的自动分类与任务推荐。通过引入轻量模
型和语义解析技术，系统上线后提升了约23%的处理效率，同时减
少了客服人工干预比例，获得运维团队的认可。

跨文化沟通力：协调海外技术理念与本土工程现实

面对国内企业的实际需求，江浩南格外重视技术适配。他发
现中外在工程文化上的差异体现在多个层面——国外工程团队强
调结构与模块清晰，国内则更重视开发效率和业务灵活性。为此，
他在参与项目时常主动协助搭建自动化测试流程，引入微服务架
构，帮助提升系统的可维护性与更新效率。

例如，在某能源企业宣传系统的运维重构中，江浩南推动将原
有的集中式部署方式拆解为容器化微服务结构，结合CI/CD自动
部署流程，显著减少了系统宕机与重启时间。同时，他也结合国内
团队的习惯，简化部分脚本与监控机制，确保落地的便捷性。

职业路径：AI+行业的融合探索者

江浩南对自身的职业规划也带有明确的“系统+场景”导向。
他认为人工智能已经进入“与行业深度融合”的阶段，下一步的价
值释放关键在于“让技术理解业务”，而不仅是做出更复杂的模
型。他目前持续关注电力、能源、制造等具备高度流程化特征的行
业，计划未来在AI赋能传统行业的信息系统、运维管理、用户交互
等环节上开展更深入的探索。

江浩南的路径展现出新一代技术工程师的多维能力：既有国
际背景与系统素养，又能贴近行业实际、解决具体问题。在AI不
断深入产业一线的今天，这种具备工程判断力与落地能力的技术
工作者，正日益成为推动产业数字化转型的重要力量。

陈知夏

江浩南：从国际系统训练走向AI本土实践的技术践行者

AITO问界旗下的中大型 SUV—全新问界M7近日开
启小订，分别推出了 6款增程版和 6款纯电版车型可选，
增程版的预售价区间为28.8万元~36.8万元，纯电版的预
售价区间为32.8万元~38.8万元。目前，根据官方数据显
示，全新问界M7在开启预售的1小时内，小订单量已突
破了10万台。

全新问界M7作为大改款车型，主要在设计、空间、
平台和安全等方面进行了大幅升级。在设计层面换装了
AITO问界最新的鲲鹏设计，中央依旧是封闭式设计，并
配有与问界M8类似的新样式前大灯组，不仅采用了扁平
化造型，同时还加入了贯穿式LED日间行车灯、智驾的
小蓝灯。在前保险杠的两侧还配备了通风口，以及梯形
样式的通风散热口。

驾驶辅助方面，全新问界M7配备了 1颗 192线顶置
激光雷达、1颗后向高精度固态激光雷达、12颗超声波雷
达、5颗 4D毫米波雷达和 11颗摄像头，车头应用 3分布
式雷达矩阵，车尾则布局有 2 颗角雷达，帮助其实现
HUAWEI ADS 4驾驶辅助功能。

车侧主要是换装了半隐藏式车门把手设计。整车的
长宽高分别为5080mm/1999mm/1780mm，轴距为3030mm，
轴距相比老款车型加长了 210mm。车尾的变化也是换装
全新样式的尾灯组，并同样加入小蓝灯；下包围由贯穿式
的镀铬装饰面板点缀，与车头造型形成前后呼应。

内饰方面，全新问界M7延续了家族式经典的环抱式
座舱设计，与老款不同的是换装了 16.1英寸的中控屏，
在右侧还加入了副驾娱乐屏，主驾驶位拥有液晶仪表和
AR-HUD；同时在内饰的细节上还加入了木质材质装
饰，在视觉上进一步提升了座舱的豪华感。

动力方面，全新问界M7提供了增程版和纯电版这两
种动力系统。增程版车型搭载了 1.5T发动机，最大功率
为 118kW，并拥有单电机和双电机可选，单电机的最大
功率为 227kW，双电机的综合功率为 392kW，满油满电
的最大里程可达1600km。而纯电版也同样拥有单电机和
双电机车型可选，最大功率和增程版的电机相同，并配
有100kWh的电池组，CLTC续航里程为700km。

本报记者 王增益

全新问界M7预售小订破10万台

比亚迪引领行业技术革新

9月5日，2025年慕尼黑国际车展开幕前夕，宝马新世
代首款车型——新世代BMW iX3正式全球首发，带领宝马
正式迈入新世代。宝马表示：“TA几乎在各个方面都焕然
一新，却又比以往更宝马。”

与此同时，在宝马全球最大市场——中国，新世代也
在加速到来。深度契合中国市场需求打造的中国专属版
本BMW iX3也将于今年年内正式亮相，并计划在 2026年
实现量产。

从现在起到 2027年，宝马集团将在全球推出 40余款
全新或升级产品，每一款都将融入新世代的创新基因，宝
马电动新世代已然到来。

聚焦新世代 BMW iX3，在设计上其以“浑然一体
（Monolithic）”的设计语言，展现出宝马新世代的视觉体验
精髓，并塑造未来BMW车型的设计走向。

宝马还首次应用座舱“视觉锥”概念，以符合下意识的
驾驶视线设计，减少视觉焦点的切换时间与频率。座舱
中，3D抬头显示、视平线全景显示、超感方向盘与超感中控
四大创新交互界面联动，自然而然地引导视线与操作路
径，实现“手不离方向盘、眼不离路”的直观体验。

新世代BMW iX3采用全面升级的宝马第六代电驱系
统，搭载革命性的大圆柱电池和全新 800V高压平台。其
中，新车电池包采用“无模组”设计，将电芯直接集成至电池
包，并通过“电池车身一体化”技术融入车身结构，不仅减轻
重量、降低重心，还提升车内空间和空气动力学表现。

新世代BMW iX3更重要的使命，是夯实宝马在中国
的地位。在全球智电化转型最迅捷，竞争也最为激烈的
中国市场，能否全面拥抱变革、创新，将极大决定未来
走势。宝马和新世代BMW iX3显然给出了积极的答案。

本报记者 王增益

BMW iX3迈入新世代

本版公告为信息资讯，不作为签订合同及承担法律责任的依据。

转让方浙江金越资产管理有限公司 受让方诸暨市杰思泰信息咨询有限公司债权转让通知暨债务催收联合公告
根据转让方浙江金越资产管理有限公司与受让方诸暨市杰思泰信息咨询有限公司签署的《债权转让协议》，浙江金越资产管理有限公司已将其对下列借款

人及其担保人享有的债权项下全部权利（包括但不限于主债权、担保债权<保证和抵押担保>、违约金债权、利息债权、损失赔偿权）依法转让给诸暨市杰思泰信息
咨询有限公司。浙江金越资产管理有限公司与诸暨市杰思泰信息咨询有限公司联合公告通知借款人及担保人以及其他相关各方。

诸暨市杰思泰信息咨询有限公司作为上述债权的受让方，现公告要求借款人及其相应的担保人或其承继人，从公告之日起立即向诸暨市杰思泰信息咨询有
限公司履行主债权合同及担保合同等相关法律文件项下约定的偿付义务或相应的担保责任。特此公告。

浙江金越资产管理有限公司，联系人电话：18072209061；诸暨市杰思泰信息咨询有限公司，联系人电话：18758515727
浙江金越资产管理有限公司 诸暨市杰思泰信息咨询有限公司 2025年9月9日

单位：人民币元
序号

1

2
累计

主债务人名称

凯翔集团有限公司

凯翔集团有限公司

担保人名称
抵押人：凯翔集团
有限公司；保证
人：陈建明、席皎

抵（质）押物
凯翔集团有限公司名下位于诸暨市陶朱
街道外环西路以东、艮塔西路以北的凯翔
商务楼在建工程，建筑面积38732.17㎡。

重组债务本金余额或财务顾问费

88,091,681.95

8,359,900.00
96,451,581.95

重组收益或违约金

172,587,292.49

19,060,572.00
191,647,864.49

债权总额

260,678,974.44

27,420,472.00
288,099,446.44

备注

/

/
上述标的债权明细表为截止基准日（即[2022]年[2]月[28]日）标的债权账面本金余额、账面利息余额等的暂估金额，如与法院裁判文书或按标的债权文件

约定方式计算金额不同，则以该等法院裁判文书或债权文件确认的方式计算至基准日为准。
注：1、清单中“担保人”包括保证人、抵押人、出质人，担保人的担保范围以签署的合同等法律文件约定为准。如公告中债务人、合同编号、债权金额、担保人等信

息与事实不符的，以签署的合同等法律文件约定为准。2、本公告清单列示截至基准日的贷款本金余额、截至利息计算截止日的利息，借款人和担保人应支付的利
息、罚息、违约金及其它应付款按借款合同、担保合同及中国人民银行的有关规定或生效法律文书确定的方法计算，实际计算与欠息金额不一致，以实际计算为准。
已经进入诉讼程序的，并已由原债权人垫付的应由借款人及担保人负担的诉讼费、执行费等以有关法律文书确定的金额为准。3、若借款人、担保人因各种原因更
名、改制、歇业、吊销营业执照或丧失民事主体资格的，请相关承债主体及/或主管部门代位履行义务或履行清算责任。

拍租公告
受委托，我公司定于 2025 年 9 月 16 日（星期二）上午 10 时整在本公司指定拍卖大厅对以下标

的进行公开拍租。具体如下：
一、标的简介：
铜官区天井湖社区服务中心所属位于锦湖园 2 栋旁三层办公用房五年期租赁使用权，房屋

面积约 200.63㎡，标的具体以现场现状为准。拍租参考价 2.17 万元/年，竞买保证金 2000 元。
二、保证金交纳账户：安徽铜正拍卖有限责任公司；开户行：中国建设银行铜陵淮河路支行；

账号：34050166850800000709;
三、报名及竞买保证金到账截止时间：2025 年 9 月 15 日 12 时前。
四、标的展示时间、地点：公告发布之日起标的物所在地现状展示。
五、本公司自公告发布之日起接受报名咨询。有意竞买者请于报名截止时间前携带相关竞

买人报名资格要求资料、证件及保证金交款凭证（或现金）等，到我公司(或会场)办理竞买报名登
记手续，具体其他竞买要求见本场拍租会《竞买须知》。

六、报名联系方式：15715621821(王）
安徽铜正拍卖有限责任公司

2025 年 9 月 9 日


