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商若云 董事长

浙江帅丰电器股份有限公司

陈杨 副总

平阳县鹏伟机械有限责任公司

张昕然 CEO

杭州厘然科技有限公司

胡婷婷 党委书记 副总裁

星月集团有限公司

朱琳 董事长

金华市宝琳工贸有限公司

余雅俊 总经理

浙江博蓝特半导体科技股份有限公司

郑化先 董事/副总

浙江寿仙谷医药股份有限公司

袁霞萍 总经理

宁波东海集团有限公司

方雪球 总经理

浙江朗杰电子有限公司
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对于引进人才并留

住人才，黄会飞有着自

己独特的方法。“我们的

管理团队几乎没有流

失，今年疫情，我们员工

复工率是百分之九十

几，几乎没人不回来。

引进人才不能光靠薪

资，还要给人一个人生

规划。”黄会飞说，不论

是技术研发总工、高管

还是普通员工，他们都

有自己的人生价值观，

“我们引进人才主要是

要给人家一个发展的平

台。”

“把手上的工作当

成一项事业来做，帅丰

才能发展，才有未来。”

在行业高速发展的

今天，尽管风起云涌的

市场环境和暗流涌动的

品牌格局时不时会给商

若云带来困扰，但她并

不刻意地去谈成功与

否。“在我看来，聚焦你

自己该承担的角色，认

真地去做你该做的事

情，这一点儿也不累，相

反，这应该是快乐的。”

在朱琳看来，做内

燃机活塞铸造设备就是

要做到“越智能，越简

单”，任何时候都要想在

客户前面，为客户提供

精准的、一对一的项目

服务方案，在出厂前就

完成设备第一次产品调

试，并协助客户配置更

好的配套设备。

回想起去日本本田

有色金属技术株式会社

技术交流的时候，看

到入口一侧的中国

国旗，朱琳心中充

溢着国人的自豪

与感动。“那一刻，

我感到，中国企业在

技术上获得了日本企

业的尊敬与认同！”

“我们鹏伟的打桩

机在全国卖得最贵，可

以说是桩机中的‘爱马

仕’，但销量一直很好。”

作为创二代，陈杨

深知“酒香也要靠吆

喝”，对外要树立企业形

象、宣传产品质量；对内

要构建企业文化，培养

员工凝聚力。

闲暇之时，陈杨还

会拿起自己的画笔，尽

情创作，在这喧嚣的城

市，给自己留一份宁

静。陈杨笃信：人生就

像一场旅行，在乎的不

是目的地，而是沿途的

风景和看风景的心情。

“勤奋肯定是不可少

的，因为这些东西别人不

能够随便给到你，你需要

通过学习把它积累起

来。拥有这些专业以后，

你要懂得和人真诚相处，

与人为善是最珍贵的，这

些品质相辅相成才能够

成功。”

张昕然想对创业者

说，要时刻保持强大的内

心和无所畏惧的勇气。

创业是一条“不归路”，一

旦选择了创业，就不要害

怕失败、不要害怕失去、

不要害怕丢人，不断积累

经验，愈挫愈勇，相信我

们都会成功！

她，没有炫目的文凭，一

个干遍企业所有工种的创二

代，依靠自己的努力和孜孜

不倦的学习，历任工人、车间

主任、检验科长、厂长、总经

理，一步一个脚印地成长为

东海集团的掌门人。

“可以说，我是和东海

一起成长的，从车间的学徒

工做起，到技术员，再到自

己设计产品，东海的‘一厘

一毫’都精密计入我的脑海

里。我的能力不能说最强，

但是勤奋这个词绝对担得

起。”袁霞萍说。

“你们这是什么牌

子？我不要的。”郑化先

将脑子里所有能想到的

产品介绍一股脑儿脱口

而出去沟通，换来的仍

是对方的坚持退货，对

方要的是有知名度的品

牌。汗水、泪水、雨水夹

杂着哭声，郑化先又将

100箱产品搬上了货车

“回府”。“再好的东西，

如果没有打出品牌的

话，失败的概率也很大，

要打开销路，就是要让

大家先知道寿仙谷。”

“我不希望自己待在

舒适区太久，那容易让人

太过安逸，我不要这种状

态。”胡婷婷说。事实上，

这也正是星月集团在她

接手后，开始跨度数年之

久改革的内因之一。

正如“信念不倒、梦

想不变、精神不垮、诚信

不丢”的“星月精神”所阐

述的，在她看来，作为新

一代民营企业家，不但要

把父辈的精神传承好，还

要努力创新，实现百年星

月的目标。

有人说，她坚持初

心，在岁月的熔炉中涅槃

而生；有人说，她不惧艰

难，最终在行业中破茧成

蝶。

因为公司地处偏僻，

工作又存在一定的危险

性，很多高学历人才都不

愿意来，千辛万苦聘来的

技术人员也走了一个又

一个。

“那时，技术合伙人

弃我们而去，另寻出路；

资金合伙人决定撤资，追

讨资金……”回忆起前期

经历的种种困难，方雪球

几度眼眶湿润，“但我们

没有动摇，反而越走越坚

定。”

“隔行如隔山，一个

行业的前景很好，但不一

定是他擅长的，所以还需

要自身专业支持，勤练内

功，做出敏锐的判断。”

余雅俊认为，企业需

要深耕主业，步伐不能迈

得太大，“未来发展不宜

快速扩张，还是要一步一

个脚印。”

“作为企业家，对市

场未来发展需要有一个

敏锐的判断，市场的动向

需要精准把握，要认清自

己和外部形势，做精准的

定位。”

（排名不分先后）
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