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5月17日凌晨，由交通运输部东海航海保障中
心与浙江易航海信息技术有限公司联合开发的国
内第一款真正海上智能导航App——“海 e行智慧
版”正式上线，这款App被誉为“海上高德地图”。
当天，应用宝、豌豆荚、360、小米等各大应用市场
陆续开放下载，截至5月25日，该App已被下载安
装3万余人次。

“我们要借助互联网，开启海上智能航海时
代。”浙江易航海信息技术有限公司董事长吴德仁
如是说。

“高德地图”让你闭着眼睛都能开船

“引领航海未来，开创便捷 e时代”。走入定海
科技大楼12层，这一占据了一个墙面的标语，显示
着“易航海”向海的胸怀。“易航海”是一家新航海
技术创新型企业，主营海上移动智能导航、船舶避
碰、专业气象服务、船载智能通信导航终端、海上
立体通信系统、海洋船舶安全监管云平台、海上遇
险救助指挥控制系统。“其实，我们就是要做海上
的眼睛。”吴德仁介绍。有了这双“眼睛”，用户再
也不用担心“前方有没有障碍，船到底该怎么开”
等问题了。

在中国近海，每天有几十万艘渔船和货轮在
航行，信息不通、不可预测的隐患时有发生。“海 e
行智慧版”可以为用户提供包含通航信息、海区气
象、港口潮汐、政策法规、船舶航海知识、官方发布
信息等数十项服务。

吴德仁划开自己手机上的“海 e 行智慧版”
App，随手设定了一条航线，便听到手机端传来提
醒语音：“已为你配置最优线路，本次航行大约需
要 4 个小时。”“陆上的导航怎么用，海上也怎么
用。”吴德仁介绍，跨海桥梁、大陆引水管道、锚地、
海底电缆、灯塔、暗礁等等，都能在航行中实时提
醒。

笔者在“海 e行智慧版”App中发现，软件设计
了语音、文字、图片等不同模式，例如气象信息，从
北到南的海岸线上，用不同的颜色显示阵风级数，
黄色8级，红色超过12级，用户一看颜色就一目了
然，非常形象。

用吴德仁的话说，有了这款App，闭着眼睛都
能开船。

受益于国家战略的支撑

吴德仁是名军转干部。他向笔者透露，原先在部队时，就是从
事智能航海这块的。转业后，他和 8名军转干部、6名专业士官，以

“航海更简单，安全有保障”为目标，构建海洋生态链综合服务平台，
并把航海大数据导航融入国家海洋强国战略。

在吴德仁看来，国家海洋强国战略的实施，必然带来巨大的市
场需求。如海岛开发利用，就会对海图有大量需求。

吴德仁表示，“海 e行智慧版”App之所以能发挥强大的服务功
能，原因是应用海洋大数据和海上终端进行数据连接，通航信息或
海图更新，均由官方牵头维护。

受益于国家战略的支撑，“易航海”提交的答卷相当亮丽：去年
10月才入驻舟山定海海洋科学城，一年不到，已与多家单位签署战
略协议或技术合同，上线用户达 3万多。预计到 2019年，用户将达
30万以上，产值估算超亿元。

从通用版到专业版，路越走越宽

说到“易航海”的未来，吴德仁信心满满。
“我国是一个海洋大国，未来在导航领域的产值会从百亿级向

千亿级提升，海上的移动智能导航大有可为。”吴德仁表示，目前“海
e行智慧版”App上市的仅是通用版，他们将继续开发游艇版、渔业
版、引航版、海钓版四个专业版本，满足不同客户的需求。

通过“易航海”打造的“海上一张图”，将来还可以为船只搭建一
个海上电商平台。“通过我们的平台，可以向海上的船只推送服务信
息，比如加油、货物运载，我们的推送将更有针对性。”

吴德仁还计划将“海e行智慧版”的海洋大数据并入舟山江海联
运公共信息平台和国家交通运输物流公共信息平台，实现互联互通。

向着大海的方向，“易航海”正奋力开创便捷“E”时代。
黄银凤 王晓敏
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这些天，中国农业银行绍兴柯桥支行工
会副主席范静波经常会接到亲友打来的电
话，称赞她的点钞神技“太酷太惊艳了”。

“自6月15日晚上那期《奔跑吧，兄弟》首
播后，我的手机就响个不停，收到许多同事、
亲友的电话和微信祝福。”范静波说，能被邀
请上第六季“跑男”节目，展示柯桥职工的风
采，既荣幸又开心。

今年4月7日，范静波突然收到浙江卫视
节目中心电话，问她是否愿意参加《奔跑吧，兄
弟》节目录制，展示她的点钞绝活。在咨询单
位领导意见后，范静波当即作出肯定的答复。

据悉，“跑男”是浙江卫视节目中心制作
的一档大型明星户外竞技类真人秀节目，单
期最高收视率曾打破中国电视综艺行业记
录，网络热度高居各大综艺排行榜首。那么，
这么高大上的节目，为什么会相中范静波呢？

原来，该季“跑男”的主题是贸易和理财，
而素有“超级点钞机”之称的范静波正是最佳

人选。现年 40岁的范静波，多次在银行界的
各类技能操作比赛中获奖，并不断刷新单指
单张点钞的纪录：从 2000年拿下绍兴市第一
的 10分钟 2800张，到 2005年拿下浙江省农
行系统业务技术操作点钞冠军的 10 分钟
3000张，再到 2007年打破全国纪录的 9分钟
3000张。

2010 年 1 月，受央视之邀，范静波参加
“想挑战吗”节目，一举以58秒单指单张点钞
400张的速度，打破吉尼斯世界纪录，成为“超
级点钞机”。同年，受德国国家电视二台邀
请，范静波参加当地收视率最高的现场直播
节目，作为唯一一名亚洲选手上台表演点钞

“绝活”。这次她在更短的时间内，精确点完
400张以前从未点过的欧元钞票，以近乎完美
的表演，向德国人民展示了中国人的风采。

根据“跑男”节目录制安排，4月15日范静
波赶赴山西太原青龙古镇。在节目录制中，范
静波现场展示“数钱的技巧”。只见她手拿一叠

练功券，首先表演了最常见的手持式单指单张
点钞法，随后表演了刀削式的单指单张点钞法，
最后是多指多张点钞法。看着指尖上飞舞的练
功券，在场的明星个个张大嘴巴，瞪大眼睛。
Angelababy（杨颖）惊奇之余，还忍不住上前试
学了单指单张刀削式点钞法。由于当初和浙江
卫视节目中心签订了保密协议，范静波一直守
口如瓶，直到节目播出后大家才知道此事。

据了解，范静波进入农行 22年，一直与
练功券为伴。勤练加上巧练，使自己的技能
突飞猛进，最终站上了世界点钞技能的珠峰，
先后被中国金融工会授予“全国金融先进女
职工”称号,被团中央、人力资源和社会保障
部命名为“全国青年岗位能手”称号，并获“全
国五一劳动奖章”“全国金融五一劳动奖章”
荣誉。范静波说：“三百六十行，行行出状元，
只有坚持不懈努力，才能达到自己想要的目
标。”这就是范静波一直恪守的“工匠精神”。

钟伟 张建军

范静波 国内外亮“点钞”绝活

她，教坛耕耘 30多年，桃李满园；她，爱
岗敬业，乐于奉献；她，荣誉满身，荣获浙江省
劳模、浙江省特级教师、浙江省科教研先进个
人、市县拔尖人才等称号，但她不骄不躁。
她，就是三门中学高级教师、三门县首批名师
名医名家工作室领衔人之一何赛君。

何赛君名师工作室位于三门中学，成立
已有 5年，去年有成员 9人，均为来自三门中
学、第二高级中学的优秀教师。“我们的初衷
就是立足本县高中物理、教学与教育基础，让
每位工作室成员成为学有特长、学有专攻的
骨干教师及名师。”何赛君说。

在何赛君带领下，名师工作室以课题研
究为重点和抓手，编写的选考复习课程《基于
核心素养提升的高中物理学》在三门中学、第

二高级中学等进行了两轮的教学实践，对涵
养学生的应试素养、高考分数提高有着明显
效果。《高中物理针对性教学的理论与实践》
获 2016 年台州市基础教育教学成果三等
奖。

经过多年研究，何赛君还构建了三门中
学物理课程系统。其中，《有关核电发展的安
全与环境问题的专题活动》已被开发成浙江
省首批全省推荐使用的网络视频课程，供全
省师生参考选修。

“平时我们碰到课题、论文或者教学中的
问题，都会找何赛君老师交流、研讨，她总是
耐心细致地给予指导和帮助。”三门中学物理
教研组长刘堂锦是名师工作室的成员，在他
眼里，何赛君是他们学习的楷模。

在何赛君的指导及成员们的配合努力
下，名师工作室硕果累累，先后完成省规划课
题 1项，市重点课题 1项；省级以上刊物公开
发表论文7篇；市级三等奖以上11篇；县级获
奖4篇，共计22篇。

“教书需要学习，更需要相互帮助。尤其
对于年轻老师而言，前辈和团队的帮助很重
要，在工作室里，每一个经典教案都离不开团
队成员们的共同努力。”何赛君说。

读书教书又写书，无怨无悔亦无尤。“读
书是我的生活方式，教书是我的职业状态，写
书是我的理想爱好。”谈及未来的打算，何赛
君坦言，在退休前，最想做的就是把自己的从
教经验写成一本书。

朱曙光 陈佳

何赛君 学行思写硕果累累

“今天教同学们怎么捏小鸟，先捏鸟身，
再捏头。鸟的翅膀要先捏这样的一根长条，
然后从中间对折……”近日，在永康市老师进
修学校的附属中学，永康市面塑“非遗”传承
人朱德青正手把手教学生们捏面塑。

朱德青今年 59岁，谈起家传的这门面塑
技艺的由来，他笑称是因为爷爷曾经在山里
救下了一个人。

朱德青的爷爷是个挑夫，帮人从永康徒
步担锅到台州仙居卖，赚点运输费。有一回，
他的爷爷担着锅经过一个山林时，看到一个
人倒在地上一动不动。于是，他就将他救了
下来。获救后，对方十分感激朱德青的爷爷，
见他以担锅赚运输费为生，很辛苦赚得又
少，便要将面塑的技艺传给他。朱德青的爷
爷几番拒绝，后经对方几次诚恳劝说后，爷爷
答应学习面塑。

“做面塑得到处跑，去一个地方，他们也

就图个新鲜买来玩一下，久了就没有生意
了。”朱德青说，其后，他爷爷开始辗转各地，
除了永康周边，还游历海南、云南、广东等地，
一边做街头艺人，一边不断磨砺技艺，力求精
益求精。

面塑俗称“捏面人”，是一种源自民间、具
有浓厚乡土气息的造型艺术。它以面为原
料，用简单的工具捏塑成千姿百态的形象。

制作面人的过程看似简单，但一件作品
从构思到完成需要耗费不少心思。之前，朱
德青用面粉做原料时，要提前和面，然后经过
醒、揉、蒸、加入颜料等数十道工序。从颜色
的调配到制作再到人物形象、服装服饰搭配，
每一步都相当繁琐。

朱德青十分喜欢钻研，最初，面塑是单纯
用面粉做，但做出来的面人总是经不起太阳
的曝晒，一晒就会开裂。有一天，他突然想
到，糯米粉很黏稠，他尝试在面粉里加入糯米

粉来做面塑。果然，即便在太阳的曝晒下，作
品也不会开裂。

后来，朱德青又想到面粉和糯米毕竟是
粮食，久了会腐烂。他又开始研究，最后他又
往面中加入了某种元素。

由于对面塑工艺的传承和创新，去年，朱
德青被评为永康市第七批非物质文化遗产面
塑传承人。

作为永康市非物质文化遗产传承人，朱
德青依然有一种危机感。他说，面塑也是中
华民族一项艺术性很高的非物质文化遗产，
是老祖宗留下来的宝贝，千万不能在我们这
一代手里失传。于是，他与永康各中小学联
系，让学校专门安排“非遗”课，他则免费给学
生们上课，面授面塑要诀。此外，他还打算将
这么技艺传授给儿子，希望他能将这门技艺
继续传承下去。

章周宇

朱德青 把面塑老手艺传承下去

应旭辉，是宁波芮芯母婴科技CEO。
2003年，应旭辉从国际贸易专业毕业，到宁波

一家外贸公司上班，一年后他开始创业。尽管白手
起家，但是得益于当时的外贸良好环境，每年也有
可观的利润。有了积累，他不假思考，就去投资开
办了一家五六千平方米的生产童车的工厂。可是，
管理工厂与做外贸截然不同，由于缺少经验，三年
下来工厂亏损了 300多万元。无奈之下，他关闭了
工厂，并进行深刻反思。

他觉得自己多年来一直聚集于童车领域，今后

也要继续在这个行业深耕。2010年，国内电商初露
端倪，他就在淘宝注册了商城，卖起了儿童三轮车，
实现了从外贸到内销的转型。

此时，他收购了一家意大利“Lecoco”乐卡童车
品牌，让自己公司进行品牌童车的研发和生产。

多年的从业经验使应旭辉意识到，产品在精而
不在多。他的目标是把单品打造成爆款。七年下
来，他们只销售 3款儿童三轮车，却成为网红产品。
通过不懈地努力，还连续四年获得“天猫双11”单类
目销售冠军。

在互联网、电商的浪潮下，母婴市场面临着万亿
风口红利，再加上全面二孩政策放开，市场蓝海越发
庞大，吸引着更多的母婴企业来抢占蛋糕。与此同
时，用户的消费模式也发生巨大变化，更倾向于移动
消费，传统销售模式变得难以触动新生代父母。于
是，应旭辉意识到，母婴企业想在互联网时代找准定
位，不仅要满足用户需求，坚持做好商品；更需要一个
优质专业的线上推广平台，除了拓展自己品牌的空
间，还需要帮助其他童车企业实现转型升级，如塑造
品牌形象、传播口碑、精准引流和销售转化。

应旭辉表示，他的目标就是打造母婴领域的
“小米”。今后，以国内市场为主，运用电商渠道，将
儿童三轮车做成王牌产品。同时，推出更多智能
化、益智化的婴童户外运动户外用品，设计开发一
些儿童滑板车、平衡车、学步车和儿童自行车等。

去年，他又收购瑞典“Wellidé”品牌，依托该品
牌背后的资源，通过国际化的设计理念，推出更多
的智能产品，引导消费升级。从去年开始，他把网
红产品引入线下，在国内外开办直营店和加盟店，
加快市场推广的力度。 张文胜

应旭辉 打造母婴领域的“小米”

日前，笔者在开化县村头镇古竹村乌木
山麓看到，树林中有好多公鸡和母鸡在追逐
抢吃虫草，这里是开化福康家庭农场。

业主华福康介绍，目前农场拥有杉木、银
杏、红豆杉等山林220亩，林中还散养着10000
多只大小土鸡。2017年，出售成品土鸡12000
只，销往安徽省休宁、江西省玉山、乐平等市
县，仅出售土鸡一项收入达120多万元。

今年39岁的华福康，20来岁就去杭城打
工，做泥水活，经过多年学习磨炼，泥水技术
越来越好，工资越涨越高，年薪已达 10余万
元。10年奋斗在杭州、临安等建筑工地，积攒
了几十万元钱。

2009年，他想到家有父母妻儿，为了方便

照顾他们，毅然放弃城里的高薪，返回家乡创
业。他看准了本村乌木山的 200多亩荒山及
少量疏林山，一下就投进了 65万元，流转荒
山疏林山 220亩，准备植树造林。这下妻子
操心得发火了，这么大笔的钱扔到那稀稀拉
拉的山上，你有病呀，你靠什么来养家？父母
也急了：你赶快把钱退回来。而华福康像一
头勇往直前的战马，认定的事绝不回头！

冬去春来，他买来各种树苗，雇了一大班
村民，上山植树造林。连续几年，他把荒山、
疏林山全部种上树，并加强抚育。如今，绿荫
荫的成片树林，将百亩荒芜的乌木山全部披
上了绿装，带来了当地山坞里的美景。

为了让树木长得快又好，华福康想到山

上多养些鸡可以减少除草，鸡的粪便又可肥
山林。于是，他专门赶到常山一家土鸡专业
合作社学习养鸡技术，并购进 1000 只鸡试
养，他按照学得的技术，做好科学喂养、防疫
等。试养成功后，他在当地信用社贷款 55万
元支持下，大批量购进小鸡，加上自繁自养，
养殖规模不断扩大。华福康介绍说，他养的
鸡吃的主食全部以玉米为主，加上在山上吃
虫草等，属正宗土鸡。而且，他养的万余只
鸡，大多像鸟那样会飞，每到晚上，一只只鸡
全部飞到高高的树上过夜。所以，这种“飞
鸡”的肉特别好吃，且销路大增，供不应求。

图为华福康给会飞的土鸡喂玉米。
齐振松 汪榜团

华福康 放弃高薪 回乡种养致富


