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如今市场上，高收益投资理财品种有不少，看得
投资者眼花缭乱，一些投资者不了解项目，不会判
断，只会跟着大热项目走。对此，理财师提醒，购买
理财产品，有些细节要留心，才能选到适合自己的产
品。

挂钩标的越多并非“风险越小”

一些投资者以为，对于挂钩型理财产品，挂钩标
的越多，风险就越小，但理财师提醒，这是一个理财
误区。现今市场上挂钩型理财产品数量增多，这类
产品的挂钩标的繁多，少则三四个，多则十几个，大
多数为基金、股票、债券等。而如果挂钩标的过多，
达到十几二十个，产品到期的实际收益越难预估，
面临的风险就会越大，此时投资者就要小心购买
了。

保本不是无条件“保障本金”

对于保本产品，投资者在购买理财产品时，要了
解清楚产品是否设定了保本条件，比如说有产品说明
书中规定，投资期限满3年，保证本金100%安全，一旦
提前赎回，本金或将受损失；还有的直接提出产品到
期只保证本金80%的安全。所以购买此类产品之前，
一定要了解清楚，是否像自己认为的那样无条件、百
分百保障本金安全。

募集期不是“起息期”

募集期，即理财产品的发售时间，从 3 天至 10 多
天都有可能。而起息期是理财产品开始计息的时
间。募集期内，理财产品的收益都以活期利息计算，
如果募集期太长，那么对于投资者来说，实际收益会

被“摊薄”。就比如一款35天银行理财产品，年化收益
率4.5%，但募集期有7天时间。如果投资者第一天就
购买此产品，那么35天的产品实际上变成42天产品，
该产品的实际年化收益率就为 3.8%，“缩水”了 0.7 个
百分点。

疯抢的产品不一定适合你

有不少投资者面临很多的理财产品时会觉得无
从选择，觉得别人抢的产品肯定是比较好的，只要随
大流就没错。但理财师提醒，别人疯抢的产品并不一
定就适合你，投资需量力而行。在选购理财产品时，
要根据自身的风险承受能力来，比如信托理财产品收
益确实很高，但100万元的投资门槛是否承受得住，如
果为了追求高收益，而通过借钱投资，大可不必，而且
风险很大。 林木

理财产品挂钩标的越多风险越大

不管是刚刚毕业进入社会的年轻人，还是工作
多年、有一定收入基础的中产阶层，不得不说，理财
理念已经渗透了生活的方方面面。不过，国内知名
财富管理机构嘉丰瑞德的理财师却发现，尽管都在
谈理财，但有的投资者的观念未必正确，因此有必要
在这里作出一些纠正，别让这些错误理念毁了你的
投资：

盲目的跟风投资

现在有些人投资是“刮什么风，就投资什么”，别
人说什么好、什么火爆就投资它。殊不知，很多时
候，在一些投资品类上，这样盲目的跟风，对收益不
确定的投资来说，恐怕很可能会成为“接盘侠”。不
只股市有“接盘侠”，别的投资领域同样有，比如收藏
领域，有些东西已经炒作得过高了，投资者此时再跟
风去介入，往往买的都是最高价格，很不值得，以后
很可能是长期高位价格“站岗”，卖不出去。

忽略节俭的作用

现代人，可能对于勤俭节约的精神不太提倡
了。不过开支方面，很多人常常又没有量入为出，理

性消费。假如想以钱生钱的话，那么就需要一定的
剩余资金，所以在收入暂时没法增加的情况下，一定
要想办法缩减一些开支。而从长期来看，其实理性
消费、节约还是非常值得提倡的，除了积少成多、能
有更多的剩余资金用于投资理财赚钱外，这其中节
俭克己的精神品质，势必在未来也会帮助到你。要
知道，善于管理和善于守护自己的财富，才会带来长
久的财富增长。

不重视资金的流动性

对于投资，不只要关心投资的收益，另外还需
要关心投资的流动性问题。像现阶段，手头有上百
万元资金，可投资的品种是较多的。银行理财产
品，起点 5 万元，一般流动性较好，投资期限短的，
有的只有一个月，有的只有几十天，不过收益率比
较低，平均年化收益率在 4%左右。而信托投资，投
资起点 300 万元左右，收益率较高，平均在 7%左右，
不过流动性较差，投资期限通常较长，一般 1 年以
上。嘉丰瑞德理财师指出，如果投资者对资金的流
动性要求较高的话，可能并不适合投资信托类产
品。折中一点的，倒可参考一些固定收益类的理财

产品，投资期限在 3~9 个月左右，这类投资的流动
性较为适中，也有不错的收益。在投资上，建议投
资者要根据自身对资金的流动性要求来选择投资
品种，盲目追求高收益产品而忽视流动性的做法是
错误的。

视投资理财为短期赌博

对于投资，最好的方式是获得细水长流的收
益。如果把投资视为一种短期赌博的话，可能面临
的风险性会很大，如果多次都是如此进行投资，那最
后失败的概率是比较大的，这是赌博式投资的最大
坏处。

另外，不懂得分散投资风险也不行。比如投资
股票，所有的资金都押注在某一只股票上。嘉丰瑞
德理财师指出，在理财投资中，投资者不要怕没有投
资机会、不要怕失去投资机会，要记得保持谨慎并懂
得控制和分散投资风险，这才是投资的最核心要
领。有时候，这类投资尽管收益不见得特别的高，却
能让你长期保持投资的正收益，因此就能很好的增
值财富。

姚亮

别让错误理念毁了你的投资

现在很多人的手上或多或少会拥有几份保险，
在理赔时，这就可能牵扯到多家保险公司。保险能
否叠加赔偿，这还得看具体的险种。一般来说，意
外伤害险、定额给付型的重疾险以及定期寿险之类
的人身险产品，投保人出险后，都不会受到保险份
数的影响，涉事保险公司会在责任范围内各自进行
赔付。不过，对于一些财险（如车险）以及费用补偿
型的医疗险而言，就不一定有这样的“好事”了。

在保额和份数范围内意外险果断赔

作为当下比较常见的险种，意外伤害险成为很
多人的基本保障产品。相信很多人有这样的疑问，
那就是买了多份意外险，会不会只能得到一份赔
偿？比如说，你在一家公司买了一份保额为 50 万元
的交通工具意外险，同时又在另外一家公司买了一
份保额为 50 万元的综合意外险。后者保障显然更
为全面，但如果只是遇到交通意外状况，最高是赔
50 万元呢？还是 100 万元呢？

结论是，只要是因为意外事故导致的残疾或者
身故，对应的赔偿金或身故金都是可以叠加的，不
管你买了多少份，都可以向多家保险公司索赔。譬
如说因为交通意外导致的残疾或者身故，累计起
来，最高赔付就是 100 万元，两家公司各 50 万元。只
要是在保额范围内，并不会因为多买而影响最后的
理赔。

在具体赔付环节，虽然各份保险互不影响，但也
都有一些规定。拿某人寿的一款意外险的产品来
说，它在保险责任里面说明，意外伤残后所获赔付
金额，为合同约定的保额乘以伤残等级所对应的保
险金比例，所以各份意外险具体赔多少，还得看伤
残等级。

多份重疾险能叠加赔

随着人们对身体健康重视度的提升，重大疾病
险越来越受青睐。涉及到重大疾病的保险产品有很
多，包括专业的重疾险，它只针对重大疾病本身予
以赔偿，并且不依赖其他寿险产品出售，如某人寿
微互助防癌险；还有一些是跟随终身寿险搭售的产
品（以附加险形式存在），如某保险公司新推的平安

附加平安福提前给付重大疾病保险。
这里面也会存在重复投保的情况。举例子来

说，姚先生在 A 公司买了一份重疾险，保额为 15 万
元；之后他又在 B 公司买了一份终身寿险，保额为
30 万元，他还在业务员的推荐下，附加了一份提前
给付重疾险，保额为 28 万元。

可以肯定的是，一旦姚先生被确诊为某种重大
疾病，即便他在不同公司投了保，只要所患重疾是
保单上载明的，而且病情符合赔付标准，就可以同
时获得两家保险公司的赔偿。

不过，有一点需要指出，保险公司一旦给付重疾
保险金后，相应保险合同就会终止。而且，如果所
买的重疾险是附加险，那么主险的合同也会要求终
止，保险公司只会退还主险合同的现金价值。这意
味着，姚先生同时向两家公司索赔后，一方面可以
得到双重赔付，另一方面 B 公司的终身寿险也将失
效。

对于无价风险 保单永远不嫌多

除了意外伤害险和重大疾病险，还有一类产品
也符合叠加理赔的标准，那就是定期寿险。不过，
这种产品的赔付情形是被保险人身故。

假设投保人生前在两家公司购买了保额分别为
10 万元和 20 万元的定期寿险，投保受益人最终可以
得到两家公司的赔偿，分别为 10 万元和 20 万元。这
意味着，定期寿险也遵循常规的人身险给付原则，
即不会按照比例分摊，没有风险保额限制。

纵观这些可以叠加赔付的险种，不难发现个中
道理。对于“无价”风险（如身故、癌症）的赔付，通
常只以保额为限，投保额度越高、份数越多，能获得
的赔付自然越多，重复投保并不碍事。从保险原理
上来说，标的价值才是赔付的关键，人的生命是无
价的，再多的保险单也能派上用场。

“有些投保人向多个公司买了多份同类型重疾
险、意外险，或者在同一公司买了多份同种产品，现
在大家一般称之为重复投保，其实这是不严谨的叫
法，准确地说应该是加保。”有保险专家说，“理论上
讲，这是为了获得更多的保障”。不过，这位专家也
指出，加保是要面临经济负担的，“一般来说，更多

保障的背后，你需要支付的费用也就更高。”

能叠加赔偿的商业险都与医保不冲突

很多商业险种都可以进行叠加赔偿，那这种叠
加受不受基本医保的影响呢？事实上，发生重大疾
病或者是意外伤害、身故时，那些可以叠加赔付的
险种并不需要参照医保报销了多少，它们都是单独
赔偿，不受医保约束的。

这个结论可以从保险产品的条款中得出。在重
疾险条款中的“保险责任”一栏，会有关于保险金的
描述。如上文中提到的重疾险，它在“重大疾病保
险金”这部分写明，如果被保险人发生了合同约定
的重大疾病，就会得到相应保额的保险金。定期寿
险中也有类似的表述，这与基本医保是完全没有冲
突的。

要是挂钩了医保的商业险，保险条款会直接说
要看医保（或者其他商业险）报销了多少，然后对剩
余的部分进行比例赔付。

一般而言，挂钩医保的产品都可以归结为费用
补偿型险种，而上文中所介绍险种基本上都是定额
给付型保险，它们与医疗费用无关，理赔时也无须
提供发票。

赵琴丹

买了多份保险能否叠加赔付

骑车下班途中发生意外可
认定为工伤吗

近来，共享单车在社会上火了起来，不少职
工会选择骑自行车上下班，谭某也是其中的一
个。由于公司距离地铁站有 1000 米不到的距
离，这当中也没有任何公交短驳车可以乘坐，因
此，每天骑共享单车上下班成了他的一大乐趣。

但是，在一天下班的路上，谭某途经一个路
口时，正好不远处一名工人撒了一把黄沙。他避
让不及，连人带车一起摔倒在地上，造成全身多
处摔伤。他吃不准自己的情况算不算工伤，因此
迟迟未向人社部门申请工伤认定。

律师指点：不管谭某骑的是共享单车或是私
有单车，与其在认定工伤中的关联并不大。以谭
某这个情况，要认定是否工伤主要有几个因素：
受害时间以及责任主体，还要判断是否为交通事
故。

首先，谭某受害时间属于上下班时间。根据
《工伤保险条例》第十四条第六款的规定：劳动者
在上下班途中，受到非本人主要责任的交通事故
或者城市轨道交通、客运轮渡、火车事故伤害的，
应当视为工伤。谭某在发生意外事故的时间，是
其在从公司前往地铁站的下班路上，他也未从事
其他任何行为，因此受害时间确实发生在其下班
的途中。

另外，造成谭某这次事故的主要责任主体是
撒黄沙的工人，而非谭某本人。确定了这两条以
后，还要看警方对事故性质的判断。如果警方认
定为交通事故，则谭某属工伤认定范围内；如果
警方不予认定，则谭某不属工伤认定范围内。

凌成万

选理财型保险
请关注有无豁免功能

理财型保险缴费期主要以三年、五年为主，
每年缴费金额在五位数以上，并按照约定返还一
定的收益。很多人在若干年后本金翻倍的吸引
下，争相购买此类产品。更有保险公司推出线上
线下“秒杀”的高收益产品。但是业内人士称，理
财型保险产品购买时还要考虑风险保障。因为
理财型保险产品更侧重于理财，风险保障功能较
弱。

业内人士称，就理财型保险产品本身而言，
可以获得不错的收益，而且缴费时间短、终身受
益。但是这类保险产品，如果购买者出现无力缴
费时，不但无法获得理赔，如果购买的产品没有
豁免功能的话，还需要继续缴费或者退保，这样
会出现一定的损失。因此在选择此类产品时，首
先要关注有无豁免功能，其次要考虑自身的风险
保障。购买此类产品时，首先要做好合理的资金
规划，不建议投资者的全部资金都用于购买理财
型保险产品。配置保险产品的原则是先保障后
理财，这样才是合理的资产配置，也可为自己增
添全面的风险保障。

周一海

企业投保政府埋单
宁波鄞州区统保平台
为小微企业撑腰

近日，位于宁波市鄞州区的小微出口企业
——宁波易仕莱国际贸易公司，收到了中国信保
宁波分公司送来的出口信用保险保单，其１万多
元的保费由鄞州区小微企业政府统保平台承担，
企业无需支付任何保费。这是鄞州区为扶持小
微企业健康成长出台的一项政策性措施。

2012年９月，鄞州区政府联合中国信保宁波
分公司在浙江省率先推出小微企业出口信用保
险政府统保平台。通过这个平台，出口额40万~
300 万美元的小微企业，保费全部由统保平台承
担。一旦遭遇买方破产、拖欠货款、拒收货物等
情况，投保企业对单个买方最高可以获得10万美
元的赔偿。

“企业投保，政府埋单，目的就是要帮助小微
企业解决‘有单不敢接’的困难，鼓励企业大胆拓
展国际市场。”鄞州区商务局局长严岩平说。今
年，鄞州区有591家小微企业投保，比去年增加了
33 家，占全区小微企业的六成以上，投保金额为
8.1亿美元。

政府统保平台为小微企业出口业务系上了
“保险带”。专营越野车配件出口的宁波特甘仕
贸易有限公司，是鄞州区 591 家受益企业之一。

“今年，英国一家客户提出把付款条件由原来的
预付50％下调为预付15％，一般的小微企业或工
厂不敢接。有政府统保平台保障，我们毫不犹豫
地接下了订单。”该公司销售经理如是说。今年
初至今，特甘仕已与对方达成近 60 万美元的交
易。正是有了中国信保“撑腰”，特甘仕今年出口
实现逆势飞扬，预计全年出口额超过300万美元，
同比增长20％。

今年，国外买家破产、拖欠货款及地区政治
动乱等现象时有发生。为减轻小微企业出口损
失，中国信保宁波分公司还为相关企业提供海外
买家资信调查服务。位于鄞州滨海工业区的一
家五金企业，前不久对接了意大利某客户，对方
签下了近 200 万美元的订单。“这么大手笔的生
意，我们觉得有些蹊跷。”抱着疑问，该企业负责
人委托中国信保宁波分公司对该客户进行了信
用调查。没想到，对方之前已在中国信保留下了
130 多万美元的赔款记录。“幸亏进行了资信调
查，目前我们只发了5万美元的货，避免了更大的
损失。”该企业负责人说。

“行政区划调整后，鄞州区政府统保平台覆
盖范围将进一步扩大。我们将帮助更多的小微
外贸企业用好用足政策，让统保平台真正起到

‘四两拨千斤’的作用，推动小微企业更快更好地
发展。”中国信保宁波分公司相关负责人说。

谢良宏 路漫

7 月 15 日，中国龙泉青瓷文化交流论坛暨“一
带一路·瓷韵·凤凰尊”发布会在杭州举办。会上
推出了由中国官窑研究会出品的“一带一路·瓷
韵·凤凰尊”。

在发布会上首次亮相的“瓷韵·凤凰尊”由中
国工艺美术大师叶宏明与龙泉青瓷御芳创始人周
绍达联袂打造。净高 41 厘米，腹径 27 厘米，口径
21 厘米，底径 18 厘米，由上、中、下（三节闭合）组
成。由手工拉坯、手工刻花粘接上下两体制成。
它以中国传统文化中的礼器“尊”为蓝本，上节呈
天圆喇叭形，上飘天青祥云，寓意新丝绸之路开
放、包容、海纳百川的精神；中节呈罐钵状，纹饰为
浅浮雕阳刻工艺，凤凰展翼飞翔，寓意凤凰涅槃，
浴火重生，象征青瓷文化的又一次腾飞；下节形象
如地核地基，根基稳固，二线贯通。瓷瓶刻花深浅

适当，线条流畅，整体和谐，是一件汇集创意、设
计、制作的青瓷精品。

“为了将龙泉青瓷这一美丽的艺术珍宝再次
呈现在大众面前，我和叶宏明先生一起，共同设计
创造了‘瓷韵·凤凰尊’。我们以 100%原矿原料、
100%纯手工、100%古法技艺的工匠精神，投入到
紧张的创作中，旨在向世界传递中华优秀传统文
化之美。”周绍达说。

正是这些匠人带着一颗晶莹剔透的匠心 ，带
着一种坚持的倔强，才使青如玉、明如镜、薄如纸、
声如磬的龙泉青瓷，一直在传承延续。

在青瓷的创作方面，周绍达深有感悟地说：
“创作设计是一种思考，首先要有匠心，其次要静
心，再次要有恒心。”

本报记者 徐璐璐

千年青瓷传承彰显艺人匠心
瓷韵·凤凰尊7月首发


