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创新中国产业园作为浙江省杭州市下城区未来发展“两轮驱动”的重要组成部分，引领高新

技术产业向前推进，我们将着力把“产业园”打造为集信息软件、电子商务、物联网、生物医药、健

康服务、新能源、节能环保等高新技术企业，以及科研设计院所、科技创新载体、科技金融等高新

服务业企业于一体的现在示范园区。我们诚邀您的加盟。

联系方式：杭州市下城区科学技术局 0571-85820615

创新中国产业园创新中国产业园··东新分园东新分园
园区概况

创新中国产业园东新分园暨智谷创新广场地处下城区善贤路4号，已规划地铁五号

线，BRT快速公交换乘中心，交通便利。总面积27368平方米，共地上四层，地下一层。

园区定位

以建设创新型科技园区、大学生创业基地为重点。为产业化企业、大学生创业、初创

期的小微科技企业的孵化培育、服务式小型办公室等提供多种办公创业空间。

园区配套

公共服务大厅（含总台服务、洽谈区、小型会议室、大型多功能会议室、休闲吧、咖啡

吧等）、内部食堂、健身活动中心、桌球娱乐室、顶楼足球场等。提供企业注册代办（大创

免费代办）及财务委托管理，免费参加区组织的创业实训及一对一团队辅导等多种服

务。旨在打造服务式创新广场，企业家们的创业俱乐部。

招商热线

钟先生18105711266 0571-56920112

过去一年，国内经济增长继续放
缓，资本市场出现大幅波动，PE 基金却
成了投资者的香饽饽，当年国内PE募集
规模创下历史新高。如果个人财富能
通过 PE/VC 投向新经济产业，就等于投
资国家利益，收获的是经济转型发展红
利，拥抱未来的财富。的确，在业界人
士看来，探索跨周期投资之道，PE 无疑
是“快车”。那么，它的去风险搭乘方式
又是怎样的呢？

PE投资
可规避市场大幅波动

随着中国经济转型换档，高净值投
资人要战胜金融市场动荡，最好的办法
就是将更多财富投向股权投资（PE）。
究其原因，兼顾中长期价值投资的股权
投资，不但能规避经济周期下行带来的
金融市场大幅波动，还能精准捕捉未来
经济发展的亮点产业，创造可观的投资
回报。

PE 可以被视作连接虚拟经济和实
体经济的“旋转门”，一个充分市场化的
PE行业，能高效引导社会资源配置到有
发展潜力的行业中去，提升整个社会的
资源配置效率。

以往通过政府、银行的主流资源
配置方式，会被市场化的资源配置方
式取代。VC/PE就是市场化资源配置方
式中非常有效的方式之一：投资人把
资金交给专业的VC/PE基金管理人，由
他们配置到代表未来经济发展方向的
新兴行业，是有效将财富投资于国家
利益的方式，有机会在未来获得高额

的收益。
不过，PE投资是一项对专业度要求

非常高的职业。

PE投资
投单一项目的风险非常大

PE投资具有明显的跨周期特性，是
不是意味着投资人可以放心直接投资
单一项目呢？对此，提醒投资人，做 PE
投资，投单一项目的风险是非常大的，
做PE投资一定要选择知名度大、专业能
力强、经验丰富的股权投资公司，这些
专业的投资公司不仅在选择项目上更
加精挑细选，而且一个基金通常会投资
多达十几个甚至几十个项目，目的就是
为了有效降低直投的风险。另外还可
以通过投资私募股权、投资母基金的形
式，更加分散投资风险，平滑波动，稳健
获益。

PE 市 场 利 润 创 造 同 样 遵 循 着
“28 效应”，即 20%行业顶尖的 PE 机
构赚取了行业 80% 的利润。也就是
说，10 家 PE 机构中，只有一两家是能
够给你带来惊喜的。因此，就概率而
言，选到靠谱机构其实是一个小概率
事件。目前，PE 基金投资门槛动辄千
万 元 以 上 ， 且 锁 定 期 通 常 在 5～8
年。还有最重要的一点，PE 基金是
不保本的，万一选错了机构，可能
血本无归。

要选对优秀PE基金，投资者不仅仅
要关注基金以往的投资回报业绩，更要
考察 PE 基金管理人当前的投资策略与
项目储备，还有他们的投资见解。

PE母基金
有一些特别的优势

PE 母基金很适合个人投资者。有
统计显示，相比有风险的PE投资，PE母
基金本金亏损的概率几乎为零，加上很
多的策略组合，退出时间相对比较快。

相比一般的 PE 基金，PE 母基金有
一些特别的优势，例如它可以降低门
槛、优选资产。另外，PE是高风险投资，
但有数据显示，通过母基金的方式投PE

出现亏损的概率几乎是零，因为母基金
的特点是充分分散风险，并可实现跨周
期配置。对于个人投资者而言，除非对
于单个行业有深入的了解，否则还是建
议选择可以有效分散风险的PE母基金。

的确，投资归根结底主要有两种方
式，一种是价值发现，一种是价值创
造。A 股偏向于价值发现，而 PE/VC 投
资更多的是价值创造的过程。相比之
下，价值创造更能推动经济和社会的进
步。

周一海

搭乘PE“快车”拥抱未来财富
注意，PE基金是不保本的，万一选错了机构，可能血本无归

老相机的收藏，与中国字画、明清瓷器等
传统收藏门类相比，可称是另类。然而照相机
家族却日渐庞大，一些早期相机已成为收藏家
们的竞相追捧的珍品。

照相机是摄影工具，虽说相机的历史只有
160 多年，但照相机在世界各地的流传却十分
迅捷。我国早在20世纪30年代初就有人开始
研制照相机，景华环象摄影机是中国第一代照
相机，现已成为中国老相机收藏的极品。解放
后，上海照相机厂生产了在国际上享有盛名的
58型仿莱卡相机，其中58-1型成为海外“莱卡
族”的必藏机种。天津照相机厂在1956年生产
出中国第一台 120 型折叠式相机。在“文革”
中，上海照相机厂和北京照相机厂还把毛主席
语录“为人民服务”刻到了照相机上。目前比
较具有收藏价值的中国相机主要有上海产红
旗、东风，北京产大来、天坛，天津产晨光、蓝
剑，南京产紫金山、长江等品牌。这些老相机
的设计和制造各具特色，是中国照相机工业的
一个缩影。如今，它们可不是普通的相机了，
已成为相机收藏者十分喜爱的藏品。

当前，在我国收藏老相机还是比较有利的，
因为国内老相机收藏还起步不久。那么，收藏
相机的门槛是不是特别高呢？其实也并不高，
如果投资者去拍卖会购买老相机，那价格当然
会高些。而眼下，老相机还有不少可供“捡漏”
的机会，“捡漏”的门槛可就低多了。无论是投
资还是收藏，存世量少、年代久远和保存完好的
老相机，永远是最值得人们关注的，其价值也经
得起时间的考验。如上世纪50年代出品的德国
莱卡 M3 相机，在上世纪 80 年代的价格约为
6000元，但目前市价已高达3万余元。近年来，
我国上世纪30～50年代的一些品牌相机价格迅
速上涨，因为这类老相机品相保存完好的并不
多，一些当时仅卖数百元的老相机现在价格已
成千上万，在最近十几年里的升值幅度最大，投
资收益十分可观。还有是在上世纪60～80年代
被国内老百姓广泛使用的国产名牌相机，升值
也较为可观，比如1970年制造的北京SZ－1型
相机，在10多年前的价格仅为500余元，而目前
的身价已接近3000元。新中国20世纪六七十
年代生产的红旗、上海、海鸥以及东风相机，目
前市场价值维持在4000～5000元，这些品牌也
是中国相机专题收藏必备的藏品。 吴伟忠

随着实物黄金价格越来越高以及白银价格
的强势表现，不少投资者开始把眼光转向实物
白银市场，希望像投资金条那样通过买入卖出
银条获得投资收益。笔者认为这样的操作得不
偿失，因为实物白银的买入卖出手续费用极高。

虽然实物投资品的交易手续费远高于金融
投资品这一事实已经被广大投资者接受，但每
克实物黄金的买入卖出手续费一般在 10～14
元之间，相比黄金 270 元的价格占比为 5%左
右，但是实物白银的交易手续费大约 0.8 元，相
比白银处于高位的5元价格，比例约为16%，即
实物白银因为交易手续费过高，投资者想要通
过投资实物白银获利，需要白银价格上涨 16%
才能实现。

此外，由于实物白银投资相比实物黄金受
众面更窄，故很多实物银条的商家规模都不大，
这对于白银的纯度、成色都有影响。有些商家
在白银中掺入其他金属，做成白银合金银条，考
虑到大多数金属的价格都远远低于白银价格，
故这样的操作能够帮助商家获得巨大的好处，
而且还不太容易被查处。

笔者曾通过不正规渠道获得过一块号称
30 克的银条，这包含了外面的塑料小盒的重
量，从小盒中取出银条后称重大约22克。银条
毫不具备白银应有的柔软度，笔者希望通过燃
气灶燃烧测试能否融化或者软化白银，白银熔
点为 960.8℃，而燃气灶的火焰温度一般为
500℃，故燃气灶的火焰理论上是不能融化白银
的。但经笔者测试不仅融化了银条，还冒出了
巨大的燃烧气味，故可以认定，这块银条属于另
一种金属合金，在燃烧时没能经过火焰的检验。

如果投资者想投资白银，正规而且可行的
渠道有两个：一是上海期货交易所的白银期货；
二是上海黄金交易所的白银递延现货（也叫白
银 T+D）渠道。投资者经常接到的现货白银投
资推广电话，都不是正规的交易场所。 周科竞

当我们购买保险时，代理人常常会
在主险之外，推荐一些附加险产品。对
于有投保经验的人来说，此事不算新鲜，
却并不代表他们完全弄得懂附加险。那
么，附加险究竟是什么？有没有购买的
必要？

顾名思义，所谓附加险，就是指不能

单独投保，只能附加于主险投保的险
种。作为对主险基本保障功能的一种扩
充，其最大优势在于可以用较少的保费
获得更广泛的保障，覆盖主险没有涉及
的风险。目前，各家险企所推出附加险
产品的保障功能，可基本满足人寿、意
外、医疗、重疾等诸多需求。

譬如，今年2月，张先生突发急性心
梗，花去一笔数额不小的住院治疗费。
所幸，他在某险企购买过一款附加定期
重疾险的分红型两全保险，出院后向保
险公司申请理赔，后者很快完成审核，向
其支付理赔款5万元。由于这次理赔仅
涉及附加险，主险合同继续有效，张先生
非常满意。

与张先生不同，廖女士遇车祸受伤，
亦花去数万元住院费。可是，由于她只
投保过定期寿险，未曾购买相应的附加
险产品，因此，纵有寿险在手，对其车祸
受伤保险公司却是爱莫能助。如果廖女
士投保寿险时，附加年交200元，保额10
万元的意外伤害险，情况将大不一样。

由此可见，尽管买了主险并不一定
要买附加险，但若投保人能根据主险的
缺漏，选择有补充和延伸作用的附加险，
就能如张先生般为保障锦上添花，而不
用遭遇廖女士这样的无奈。当然，附加
险虽好，也不能说买就买，出手前，投保
人须做好必要的功课。

一方面，应根据不同产品类型，按需
选择。据了解，目前市场上的附加险产
品大致分为三类：无条件保证续保型。
指险企保证按照既定保险费率续保，投
保人只要如期缴纳保费，附加险就继续
有效；有条件保证续保型。指只要投保
人愿意投保，险企就须承保，但可以在续
保时调整费率或缩小保障范围的附加
险，若投保人不同意调整后的费率或其
他条件，也可选择不续保；无保证续保
型。指在每一个附加险保单有效期结束
时，如果投保人想继续投保，须重新提出
书面申请，经险企核保同意后，按续保时
的保险费率承保。

另一方面，应摸清底细，切忌不加选
择地购买。比如，有的投保人不知附加

险有续保条件（即有条件保证续保型产
品），尤其医疗附加险属于健康险范畴，
一年一核保时，险企会严格审核投保人
是否健康，根据实际情况，作出续保、加
费或降额承保，甚至拒保等决定。又如，
有的投保人不了解主险有效，附加险并
不一定有效。因为，附加险期限往往短
于主险，若期满后未就续保与险企达成
一致，则主险虽有效，附加险期满后却会
终止。再如，有的投保人不懂只有在主
险交费期内，才可投保附加险。如果主
险的保费采用趸交，那么，即使处于主险
保障期内，但因交费已终止，投保人也不
能再购买新的附加险种。

值得一提的是，有些险企销售产品
时，会推出性价比较高的附加险来吸引
消费者，但前提是必须投保一款主险才
能购买。险企此举的目的，就是用附加
险带动主险的销售。毕竟保险产品需要
有实实在在的好处，才能打开销路，而附
加险灵活、实用的特点，确实容易令一些
消费者“本末倒置”，只冲着附加险才“顺
带”投保主险，这其实是一种误区。

有消费者 10 年前曾经买了一款主
险产品，据说“可续保至 65 岁”，但因为
这是所谓的“奖励产品”，她不得不再买
3 份附加险，才被允许购买这款主险。
不料，次年续交保费时，却被险企告知这
款主险已转成附加险。到了 10 年交费
期限届满，险企在停止收取客户交纳保
费时，那份附加险也随之终止合同，“保
至65岁”的条款遂成空头支票。

此事即提醒消费者，基于保险公司
与投保人在主险、附加险的认识上存在
差异，为避免产生不必要的纠纷，购买含
有附加险的“捆绑式”产品时，消费者务
必认清两者之间的关系，才能避免误买，
确保自己获得应有的保障。 李中超

老相机收藏正当时
眼下还有不少可供“捡漏”的机会

实物白银买卖手续费高
谨慎投资

附加险选择合适才能保证利益最大化


